din Timisoara MINISTERUL EDUCATIEI
UNIVERSITATEA DE VEST DIN TIMISOARA

FISA DISCIPLINEI

1. Date despre program
1.1 Institutia de Tnvatamant superior | Universitatea de Vest din Timisoara
1.2 Facultatea Facultatea de Drept
1.3 Departamentul Drept IFR
1.4 Domeniul de studii Drept
1.5 Ciclul de studii Licenta
1.6 Programul de studii Drept IFR

2. Date despre disciplina
2.1 Denumirea disciplinei Competente de antreprenoriat
2.2 Titularul activitatilor de coordonare | Lect. dr. Alexandru Popa
2.3 Titularul activitatilor de seminar Drd. Paul Ciucur
2.4 Anul de studiu | 2 | 2.5 Semestrul 1 |2.6Tipulde C |2.7 Regimul DO/

evaluare disciplinei DCT

3. Timpul total estimat (ore pe semestru al activitatilor didactice)

3.1 Numar de ore pe saptamana 2 | dincare: 3.2 Al 1 | 3.3 seminar SF+ST 1

3.4 Total ore din planul de invatamant | 28 | din care: 3.5 Al 14 | 3.6 seminar SF+ST 14
Distributia fondului de timp: ore
Studiul dupa manual, suport de curs, bibliografie si notite 6

Documentare suplimentara in biblioteca, pe platformele electronice de specialitate / pe teren 7

Pregatire seminare / laboratoare, teme, referate, portofolii si eseuri 10
Tutoriat

Examinari

Alte activitati

3.7 Total ore studiu individual 27

3.8 Total ore pe semestru 55

3.9 Numarul de credite 2

4. Preconditii (acolo unde este cazul)

4.1 de curriculum ° Nu sunt

4.2 de competente | e Nu sunt

5. Conditii (acolo unde este cazul)

5.1 de desfasurare a Al e Componenta sincrona: sala de clasa,
whiteboard, proiector si laptop

e Componenta asincrona: Google Classroom,
Google Meet

5.2 de desfdsurare a seminarului e Componenta sincrona: sala de clasa,
whiteboard, proiector si laptop

e Componenta asincrona: Google Classroom,
Google Meet

6. Obiectivele disciplinei - rezultate asteptate ale invatarii la formarea carora contribuie

parcurgerea si promovarea disciplinei
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Sa defineasca o idee de afaceri constand intr-un produs/serviciu care sa
solutioneze o nevoie reald a unui grup de persoane, a altor afaceri sau a societatii
in general

Cunostinte o 5 - e e .
Sa valideze produsul/serviciul pe piatad careia i se adreseaza
Sa constituie o forma de organizare, respectiv sa realizeze si prezinte un proiect /
plan de afaceri specific
Abilitst Sa foloseasca metodele/tehnicile/instrumentele prezentate in cadrul disciplinei
Hitati

pentru a transforma ideile de produse/servicii in afaceri reale

R1. Gestionarea si realizarea sarcinilor profesionale in mod eficient si responsabil,

cu respectarea regulilor deontologice specifice domeniului de activitate;

Responsabilitate | R2. Utilizarea eficienta a resurselor de comunicare si a surselor de informare si de
si autonomie formare profesionala asistata, atat in limba romana, cat si intr-o limba straina cu

respectarea legislatiei in vigoare privind drepturile de autor, protectia datelor

personale si a dreptului la imagine a persoanelor.

7. Continuturi

7.1Al Metode de predare Observatii
1. Introducere: Antreprenoriat, exemplificare, intrebari, 2 ore
Gandirea antreprenoriala invatare colaborativa
2. Mediul antreprenorial si exemplificare, intrebari, 2 ore
ecosistemul antreprenorial. fnvatare colaborativa

Tipuri de agenti economici si
implicatiile alegerii unei forme
de organizare. Procesul de
infiintare al unei intreprinderi

3. Tehnici de generare a ideilor exemplificare, intrebari, 2 ore
de afaceri; Lean Model Canvas invdtare colaborativa
4. Studiul pietei careia i se exemplificare, intrebari, 2 ore
adreseaza afacerea. invatare colaborativa

Segmentarea pietei. Stabilirea
profilelor de clienti. Product -

market fit

5. Strategia de marketing. exemplificare, intrebari, 2 ore
Canale de distributie. Practici de invatare colaborativa

promovare.

6. Planificarea financiara a exemplificare, intrebari, 2 ore
afacerii: costuri, preturi si prag invatare colaborativa

de rentabilitate al afacerii. Surse
de finantare pentru afaceri in
diverse etape de evolutie ale

acestora

7. Sintetizarea informatiilor exemplificare, intrebari, 2 ore
privind afacerea intr-un invatare colaborativa

Business Model Canvas

Bibliografie:

[1] Edward G. Rogoff. Bankable Business Plans. Row House Publishing, 2nd Ed.
[2] Stephen R. Poland. Founder’s Pocket Guide: Startup Valuation, 2nd ed. 2020 1x1 Media. Asheville,
N.C.
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[3] Milan Steskal. How to Launch A Startup. Amazon Pub. 2018.

[4] Steven S. Hoffman. Surviving A Startup. Harper Collins, 2021.

[5] Reis, Eric. The lean startup. Crown Business 27 (2011): 2016-2020.

[6] Christensen, Clayton M. The innovator's dilemma: The revolutionary book that will change the way
you do business. New York, NY: HarperBusiness Essentials, 2003.

[7] Donald F. Kuratko. Entrepreneurship: Theory, process, practice. Cengage Learning; 9th edition

[8] Giff Constable, Frank Rimalovski, Tom Fishburne. Talking to Humans: Success starts with
understanding your customers. 2018

7.2 Seminar SF+ST Metode de predare Observatii
1: Discutii privind stabilirea Chestionar, 2 ore
inclinatiei studentilor catre Reflectie individuala, Administrarea unui test pentru
antreprenoriat Reflectie colectiva studenti ca sa-si determine

gradul de inclinatie catre
antreprenoriat

si/sau

Reflectie individuala in baza
unui set de intrebari prin care
studentii sa incerce sa inteleaga
de ce si pentru ce ar dori sa
devina antreprenori, urmata de
o reflectie in colectiva privind
raspunsurile formulate de
fiecare dintre studenti.

2: Identificarea actorilor din Exemplificare 2 ore
mediul antreprenorial local si Prezentarea celor mai
national importanti actori din

ecosistemul local si cel national,
inclusiv invitati din partea unuia
dintre acesti actori locali

3. Prezentarea unor idei de 2 ore

afaceri si modalitati in care Vor fi invitati unul sau doi
acestea au fost initiate antreprenori locali (de succes)
4. Exemple de afaceri si modul in Exemplificare, 2 ore

care acestea au analizat piata si Studiu de caz Vor fi invitati unul sau doi
au definit profilul clientilor; antreprenori locali (de succes)

exemple de interviuri cu clientii
si configurarea User Persona

5. Exemple de strategii de Exemplificare, 2 ore

marketing pentru afaceri noi Studiu de caz Vor fi invitati unul sau doi
antreprenori locali (de succes)

6. ldentificarea costurilor unui Exemplificare, 2 ore

produs/serviciu referential, Studiu de caz Vor fi invitati unul sau doi

calculul pragului de antreprenori locali (de succes)

rentabilitate;

7. Exemple de BMC pentru Exemplificare, 2 ore

afaceri in diverse domenii Studiu de caz Vor fi invitati unul sau doi

antreprenori locali (de succes)
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8. Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptarile reprezentantilor comunitatii

epistemice, asociatiilor profesionale si angajatori reprezentativi din domeniul aferent
programului

Toate cunostintele acumulate in cadrul acestei discipline vor pune baze unui mod de gandire
antreprenorial care poate fi aprofundat prin studii de licentd/master specializate sau prin implicarea in
activitati antreprenoriale si apelarea la coaching si mentorat din partea unor antreprenori cu
experienta.

9. Evaluare

Tip activitate | 9.1 Criterii de evaluare 9.2 Metode de 9.3 Pondere din
evaluare nota finala
9.4 Al Prezentarea unui proiect de afacere cu un plan | Prezentare / 60%
preaprobat de coordonator si redactarea acestuia | Debate /scris
9.5 Seminar | Colocviu Examinare scrisa | 40%
SF+ST

9.3 Standard minim de performanta

indeplinirea cerintelor minimale stabilite prin planul proiectului si a standardelor minimale privind
scrierea si etica academica.
Toate temele sunt obligatorii. Fiecare dintre acestea vor fi elaborate in echipe de 2-4 persoane sau
individual si vor fi transmise prin mail si platforma de e-learning UVT.
Daca tema nu este transmisd Tn termen — aceasta nu va fi luata in considerare la nota finala.
Nota minima de promovare a disciplinei - 5 din 10.
Data completarii Titular activitati cogrdonare
15.09.2022 Lect. dr. Alexandru Popa

Titular activitati seminar
Drd. Paul F. Ciucur

Data avizarii Coordonator Drept IFR
Lect. dt. Alexandru Popa
21.09.2022
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